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กติการว่มสนุกส าหรบั....กิจกรรม

• เปล่ียนชือ่ (Rename) เป็น

• รหสัตัวแทน_ชือ่

• Axxxxxxx_ม่ิงขวญั

หอ้งเรยีนรู ้เสรมิทักษะ สรา้งรายได้ : กันยายน

วธิกีารเปล่ียนชือ่แบบงา่ยๆ......

1. คลิกท่ีเมนู Participants

2. คลิกท่ีชือ่ เลือก Rename 

เพ่ือเปล่ียนชือ่



“1 ชัว่โมง..ปดิ
การขาย PA ไดจ้รงิ”



“ใครเคยลองขาย PA แตล่กูคา้ไมซ่ือ้บา้ง?”



อตัราเกิดอุบตัิเหตุในไทย (สูงกว่าหลายประเทศ)

• ป ี2566 ไทยมีผู้เสียชวีติจากอุบตัิเหตบุนท้องถนน 18,218 คน

• คิดเปน็อตัรา 25 คนต่อประชากรแสนคน

• จดัอยูใ่นอนัดับ 9 ของโลก เร ือ่งการเสียชวีติจากอุบตัิเหตทุางถนน

📌 แหลง่ที่มา:เวบ็ไซต์ Roojai.com: สถิติอุบตัิเหตุในไทย (2566) , Hfocus.org: ไทยครองอนัดบั 9 ของโลก อตัราตายจากอุบตัิเหตุทางถนน (2024)
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• ลูกค้ากวา้ง• ปดิไว

• เข้าใจง่าย• เบีย้ถกู



ประกันอุบตัิเหตุ

หลายคนพลาดเพราะติดอยูท่ี่.. 

ไม่ตามต่อ..คยุครัง้เดียว
เล่าไม่เห็นภาพ

กลัวปฏิเสธ..เลือกเงยีบ

ไม่ม่ันใจ..ไม่กล้าเร ิม่

วชิาการเกินไป..ไม่อนิ

“ข้ามก าแพง”



รูจ้กัประกันอุบัติเหตุ(PA)เข้าใจงา่ย..... 

ขายได้จรงิ....คุ้มครอง??

มือถือหล่นใส่หน้า...

ก้างปลาติดคอ

สุนัขกัด / แมวข่วน

เดินชนกระจก / ประตูลิฟต์หนีบ

หวัเข่าเฉี่ยวชนรถ ซ้อนท้ายมอเตอรไ์ซค์



o ทนุประกัน เพ่ิมขึน้ ทกุป ี– ปท่ีี 3 
เบีย้เท่าเดิม

o ความคุม้ครอง เปน็ 2 เท่า จากอบุตัเิหตุ
สาธารณะ

o คา่รกัษาพยาบาล สูงสุด 70,000.-/ครัง้



อายุ : 20 – 60 ป ีตอ่อายุถงึ 65 ปี

ผลประโยชน์จากคา่ ปลงศพ

เจบ็ปว่ย มรีะยะเวลารอคอย 180 วนั

อาชพี : รบัประกนัทกุชัน้อาชพี



o คุม้ครองท้ังครอบครวั พอ่ แม ่ลกู (2คน)

o รบัเพ่ิมค่ารกัษาพยาบาล กรณีกระดกู
แตกหัก

o กรณีนอน รพ. 16 วนั รบัเพ่ิมเงินปลอบขวญั



ผูเ้อาประกนั/คูส่มรส อายุ : 
20 – 60 ป ีตอ่อายุถงึ 65 ปี

ผลประโยชน์จากคา่ ปลงศพ

เจบ็ปว่ย มรีะยะเวลารอคอย 180 วนั

บุตร สูงสุด 2 คน ระหวา่ง 1-19 ปี
ตอ่อายุถงึ 23 ปี



LGBTQ ซือ้และระบุผูร้บัผลประโชยน์...

ไดแ้ลว้ !!!

√ จดทะเบยีน หรอืไมจ่ดทะเบยีน

√ มบุีตรตดิจาก ภรรยาเดิม หรอื สามเีดิม

√ มบุีตรบุญธรรมรว่มกนั

**ซือ้ได ้ไมต้่องแนบเอกสาร แต่จะตรวจสอบในขัน้ตอนการเคลม





อารแีคร์

ผลติภณัฑ์ การช าระ
คา่

ผลตอบแทน
คา่ส่งเสรมิ
การตลาด

รวม

ประกันอุบัตเิหตุ
อารแีคร์

เต็มจ านวน
และบัตร
เครดิต

18% 7% 25%

ผ่อนช าระ 18% 5% 23%

ผลติภณัฑ์ การช าระ
คา่

ผลตอบแทน
คา่ส่งเสรมิ
การตลาด

รวม

ประกันอุบัตเิหตุ
อารแีฟมิลี่

เต็มจ านวน
และบัตร
เครดิต

18% 4% 22%

ผ่อนช าระ 18% 2% 20%

คา่ตอบแทนสุดคุม้ - รายไดด้ ีขายงา่ย ไมม่ตีน้ทนุ!

ระดับ ค่าเบีย้สุทธริวมตอ่เดือน โบนัสพเิศษ

1 50,000 – 99,999 1%

2 100,000 – 200,000 2%

3 200,001 – 300,000 2.5%

4 300,001 ขึน้ไป 3%

ตอ่ที่ 3 : แนะน าเพือ่น (MGM)

ตอ่ที่ 2 : ผลตอบแทนพเิศษ (Volume Bonus)

ตอ่ท่ี 1 : รบัผลตอบแทนเท่ากนัไมม่หัีก ท้ังสด และ ผอ่น

อารแีฟมลิี่
ค่าเบี้ยประกันสุทธิรวม ค านวณจากผลิตภัณฑ์ประกันรถยนต์ภาคสมัครใจ (ไม่รวมเบี้ย พรบ.) และ ผลิตภัณฑ์ประกันอุบัติเหตุส่วนบุคคล Non Motor ได้แก่ อารแีคร์ และ อารแีฟมิล่ี รวมท้ังหมด



“เพราะเรารูว้า่ความห่วงใยส าคญัทีสุ่ด… 
วนัน้ีซือ้ประกนัรถยนตใ์ห้รถแลว้ ยงัไดค้วามคุ้มครองเพิม่

ให้คณุและครอบครวั ฟร!ี”

“สวสัดคีะ่พี ่ตอนน้ีมโีปรพเิศษ ซือ้ประกนั
รถยนตก์บัเรา รบัฟร!ี ประกันอบุตัเิหตคุุม้ครอง 

100,000 บาท ให้ทนัทคีะ่”



✨ ขายไมส่ะดดุ รบัโบนัสไมห่ยุด
แค่แจง้งาน PA ต่อเน่ืองครบ 3 เดือนติดกัน รบัเลย 
โบนัสพเิศษ 1,000 บาท

🎁 แจกจรงิทกุดลี
ทุก ๆ การขาย รบัสิทธิเ์พ่ิมอกี 300 บาทตอ่เดอืน
สูงสุด 4 เดือน รวมได้ถึง 1,200 บาท

💚 AreCare You ซือ้เองกม็คีนื
ใครซือ้เองก็ไม่พลาด รบั Cashback คืนสูงสุด 800
บาทตอ่กรมธรรม์

“เพราะเดอืนน้ีคอืโอกาส ห้ามปลอ่ยผา่น 
รบีแจง้งานกนัเลย!”



3 นาทีสู่ความส าเรจ็ในการขาย
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ความท้าทาย: เวลาคือเงิน

ความเปน็จรงิของการขายยุคใหม่

ลูกค้าในปัจจุบันมีความสนใจส้ันลงและมีความคาดหวังสูงขึน้ ดังน้ัน
การขายต้องการเทคนิคท่ีดึงดูดความสนใจได้อย่างรวดเรว็และกระตุ้น
การตัดสินใจทันที

การน าเสนอแบบ 30 นาทีแบบเดิมๆ น้ันล้าสมัยแล้ว ความส าเรจ็เป็น
ของผู้ที่สามารถสรา้งคุณค่าและปิดการขายได้ภายใน 3 นาที
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สูตรส าเรจ็ 3 นาที

นาทีท่ี 1

เปดิใจลกูค้า

การต้ังค าถามเชิงกลยุทธท่ี์สรา้งความตระหนักรู้

นาทีท่ี 2

วาดภาพให้เห็น

การเปรยีบเทียบด้วยภาพและเรือ่งราวท่ีแท้จรงิ

นาทีท่ี 3

ปดิการขายอยา่งชัดเจน

การกระตุ้นให้ด าเนินการโดยตรงด้วยความม่ันใจ
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นาทีท่ี 1: เปดิใจลูกค้า

เร ิม่ต้นด้วยค าถามท่ีชาญฉลาด

หลีกเล่ียงการขายโดยตรง ให้ใช้ค าถามท่ีชวนคิดซึง่ท าให้ลูกค้าไตรต่รองถึง

สถานการณ์ปัจจุบันและความเส่ียงท่ีอาจเกิดขึน้

“พี่ครบั ตอนน้ีถ้าเกิดอุบติัเหตขุึน้มา จะมีสวสัดิการหรอืเงินก้อนไหนมาชว่ยจา่ยหรอืยัง?"

"ถ้าคณุประสบอุบตัิเหตุในวนัพรุง่น้ี คุณจะต้องจา่ยเงินเท่าไหรจ่ากกระเปา๋ตัวเอง?"

“ค่ารกัษาพยาบาลวนัละ 7,000 บาท คุณมีเงินส ารองพอแล้วหรอืยัง?"
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แชรห์น่อยค่า…….

นาทีที่ 1 : เปิดใจลูกค้า

เร ิม่ต้นด้วยค าถามท่ีชาญฉลาด??
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แชรห์น่อยค่า…….

นาทีที่ 1 : เปิดใจลูกค้า

เร ิม่ต้นด้วยค าถามท่ีชาญฉลาด??
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นาทีท่ี 2: วาดภาพให้เห็นชัด

ท าให้คุณค่าจบัต้องได้

ใชก้ารเปรยีบเทียบท่ีเข้าใจง่ายซึง่จะชว่ยชีแ้จงคุณค่าได้ทันที:

"กาแฟแก้วนึงราคา 40 บาท = เบี้ย PA หนึ่งวนั แต่ความต่างคือ...
กาแฟหมดแล้วหมดเลย แต่ PA คุ้มครองค่ารกัษาหลักหมื่น”

เล่าเร ือ่งจรงิส้ันๆ:

มีน้อง Rider คนหนึ่งรถล้ม ต้องจา่ยค่ารกัษาพยาบาล 20,000 บาท ถ้ามี 
PA วนัละไม่ถึง 10 บาท ก็ไม้ต้องเงินเอง”
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นาทีท่ี 3: ปดิการขายอยา่งม่ันใจ

สรปุประโยชน์

• เบี้ยประกันที่เขา้ถึงได้

• ความคุ้มครองทันที

• ความสบายใจ ผ่อนได้สูงสุด 6 งวด

ค าถามเพื่อปิดการขาย

“เบี้ยไม่แพง คุ้มครองทันที....พี่อยากให้เริม่คุ้มครองวนัน้ีเลยไหมคะ?"

(น้าเสียงต้องมั่นใจ ไม่เรง่เรา้เกินไป แต่ให้ความรูสึ้ก น่ีคือโอกาสท่ี

ควรตัดสินใจตอนน้ี)
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ท าไมสูตรน้ีจงึได้ผล

ผลกระทบทางจติวทิยา

ค าถามสรา้งความอยากรูอ้ยากเห็น

และการมีส่วนรว่ม ท าให้ลูกคา้เป็น

ผู้เขา้รว่มท่ีกระตือรอืรน้มากกวา่

ผู้ฟังเฉยๆ

การเรยีนรูด้้วยภาพ

การเปรยีบเทียบและเรือ่งราวช่วย

ให้ลูกค้าเห็นภาพประโยชน์ ท าให้

แนวคิดที่เป็นนามธรรมเป็นรปูธรรม

และน่าจดจ า

การสรา้งความเรง่ด่วน

รปูแบบ 3 นาทีสรา้งความเรง่ด่วน

ตามธรรมชาติ ขณะเดียวกันก็

เคารพเวลาและความสนใจของ

ลูกค้า
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ฝึกฝนเทคนิคให้เชี่ยวชาญ
01

ฝึกฝนค าถามของคุณ

พัฒนาค าถามหลัก 3-5 ขอ้ส าหรบั

สถานการณ์ที่แตกต่างกัน ฝึกฝนจนรูสึ้ก

เป็นธรรมชาติและสามารถสนทนาได้

คล่องแคล่ว

02

สรา้งคลังเรือ่งราวของคุณ

รวบรวมเรือ่งราวความส าเรจ็ของลูกค้า

จรงิและการเปรยีบเทียบที่น่าสนใจซึง่

โดนใจกลุ่มเป้าหมายของคณุ

03

ท าให้การปิดการขายสมบูรณ์แบบ

ฝึกฝนการส่งค าถามปิดการขายของคณุอย่างมั่นใจ น้าเสียงของคณุควรเป็นมิตร

ไม่ใช่การบังคับ
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ภารกิจของคณุ
พิชิตการปิดการขายใน 3 นาที

ถาม
ใช้ค าถามเชิงกลยุทธเ์พื่อเปิดใจ

สรา้งภาพ
สรา้งคุณค่าท่ีชัดเจนด้วยการเปรยีบเทียบ

ปดิการขาย
การเรยีกรอ้งให้ด าเนินการด้วยความมั่นใจ

เร ิม่ฝึกฝนวนัน้ี การขายครัง้ต่อไปของคณุอยู่ห่างออกไปเพียง 3 นาที
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